112年度科技產業園區跨域創生永續推動計畫
跨境數位行銷-官網SEO競賽辦法
1、 活動目的
[bookmark: _Hlk121918481]為激勵參加跨境數位行銷廠商提升官網品質與流量，及培育年輕學子的電商實戰能力，特舉辦本官網SEO競賽，安排具實務經驗之業界專家擔任教練，提供完整的實務型電商培訓課程，從官網優化操作技巧、數據分析到行銷策略，培養新一代電商人才。
2、 辦理單位
(1) 主辦單位：經濟部加工出口區管理處
(2) 執行單位：財團法人金屬工業研究發展中心
3、 參加資格(最後參賽資格判定，由執行單位保有最後裁定權)
(1) 本次學校為採取邀約制，由執行單位進行邀約。
(2) 學校參賽隊伍以協助廠商操作官網為範疇，參賽隊伍之指導老師須為該校之專任教師。
(3) 學校之參賽學生需符合下列資格：
1.大專校院之大學生或碩士生(不含碩專班及 EMBA)，不限科系皆可組隊參加。。
2.以學校(或系所)為申請單位，惟 1 校以2 組為限，可跨系所組隊，每隊3~5名學生。
3.同一隊伍/同一學生僅限申請 1 家廠商。
4.團隊成員至少1人要具英文能力TOEIC 600分以上,團隊成員最好要有基本美編能力。

4、 競賽報名與費用
(1) 報名方式：請填寫報名表(如附件) ， 請寄至以下金屬中心 謝先生電子信箱 johnson@mail.mirdc.org.tw ，寄送後請電話確認 (07)3517161#6216。
(2) 報名期限：即日起至 112 年 3 月 15 日(三)截止。
(3) 報名費用：學校與學生無需繳交報名費用，並獲免費培訓機會。
5、 競賽內容
(1) 競賽期間：112年3月18(六)日至6月2日(五)。
(2) 競賽方式：以廠商官網為競賽載具，由具實務經驗之教練指導學生團隊與參賽廠商合作， 運用業務開發能力及數位行銷工具共同運營官網，爭取廠商官網之流量、產品之點擊、詢問及實際外銷訂單成績等。評分標準依流量(20%)、點擊(30%)、詢問信(50%)、訂單(每筆訂單加10分)等4項積分進行排列。
(3) 媒合方式：
1. 執行單位會成立競賽LINE群組，邀請報名成功之廠商與學生加入群組。
2. 依中/南部廠商與學校抽籤媒合，學校隊伍進行編號，由參加廠商進行抽籤媒合。
3. 學校與廠商媒合後，由執行單位指定教練入群陪跑競賽。
4. 參賽隊伍指導教師或隊長為代表，與廠商及教練接洽競賽合作事宜。
6、 競賽獎項與獎金(執行單位保留獎項調整之權益)
	獎項
	學生團隊
	廠商

	第一名
	得獎團隊獎狀、獎金(獎金來源為每家廠商報名費5000元 ，依名次進行分配與頒發得獎隊伍)
	得獎廠商獎狀

	第二名
	
	

	第三名
	
	

	最佳流量獎
	
	

	最佳點擊獎
	
	

	最佳詢盤獎
	
	


附註
1.完賽隊伍每組將頒發學生參賽證明、指導老師感謝狀。 
2.紙本獎狀每隊以 1 份為限，執行單位將另提供數位版獎狀供各隊伍自行下載。

7、 學生競賽獎項與評分標準
	評分項目
	評分標準
	積分計算方式

	1. 流量
(20%)
	來自台灣以外的自然流量，以成長率排列名次
賽後流量/賽前流量=成長率
	排序第一位：10 分 
排序第二位：8 分 
排序第三位：6 分 
排序第四位：4 分 
排序第五位：2 分 
排序第六位之後：1 分

	2. 點擊
(30%)
	來自台灣以外點擊，依官網「點擊 轉化率」排列名次。 計算方式：賽後點擊數/賽前點擊數=點擊成長率
	

	3. 詢問信
(50%)
	來自台灣以外詢價，依官網「詢問信/詢問電話」排列名次。
	

	4. 訂單
	由「3.詢問信」而獲得訂單
每筆訂單加總分10分 
	

	第一名
	評分標準：總積分(1-4項)進行排列得獎名次

	第二名
	

	第三名
	



名詞解釋： 
 1.點擊數：指產品信息或公司信息在搜索結果列表頁和按照類目瀏覽列表頁被買家點擊的次數。 
2.詢問信：買家對於產品信息或公司信息提出詢問信。

八、競賽時程(競賽活動實際辦理日期以執行單位最後公告為主)
	編號
	項目
	時間
	說明

	1
	競賽報名
	即日起至3/15(三)止
	參賽學校隊伍請填寫報名表

	2
	媒合
	3/16(一)~3/17(五)
	依中/南部廠商與學校抽籤媒合 
學校隊伍進行編號，由參加廠商進行抽籤媒合

	4
	公佈媒合結果
	3/17(五)
	隊伍媒合結果將於競賽Line群組公佈

	5
	開賽大典(線上)
	3/18(六) 
	1.參賽隊伍皆須參加。 
2.活動資訊將於競賽LINE 群組公告。

	6
	成績起算
	3/20(一)~6/2(五)
	成績計算以廠商各自官網GA數據為準。

	7
	繳交成果報告書
	5/29(一)~5/31(三)
	繳交方式及基本格式將另行公告。 未依規定繳交者不予計算所有獎項分數並喪失完賽資格。

	8
	頒獎(採實體與線上同步進行)
	6/3(六) 
	活動資訊將於另行公告





九、其他競賽須知
(一)學生隊伍：
 1.陪跑教練：因競賽涉及跨境貿易之專業領域，競賽過程中將安排具實務經驗業師擔任教練，協同學生隊伍及廠商共同完成競賽，並協助最終成果呈現。
2.指導老師：指導學生官網SEO競賽及追蹤學生之實作情形。
3.參賽學生：於廠商官網SEO競賽期間應保有學校學籍，並完成競賽，非因遭遇合作廠商劇烈變動因素，或人身安全或疾病危害等不可抗拒之重大事故，不得中斷。
4.後臺權限：參賽團隊須於開賽大典前獲得廠商後臺編輯權限。
 5.實務課程：本計畫規劃至少12小時之跨境電商實務課程，學生有義務出席學習。
6.頒獎典禮：採實體與線上同步進行，將邀請參賽隊伍之校方與老師代表觀禮。 

[bookmark: _GoBack](二)參賽廠商 
[bookmark: _Hlk121918395]1.後臺授權：需授權學生團隊與教練官網後台編輯權限，以便統計競賽成績。
[bookmark: _Hlk121918326] 2.共識會議：每家廠商須派一名負責運營電商之窗口參與，能與學生隊伍及教練共同研討、實務操作，且適時給予協助或指導。
 (三)廠商與學生共同約定事項 
1.實作時數：官網SEO競賽實作時數以8周至少24小時為原則，實作方式為到廠商實作、遠距實作或以混合方式進行，由廠商與學生約定之，並向執行單位登錄、回報。
2.實作過程中廠商與學生隊伍若有相關爭議，須向教練與執行單位反映、要求協調，不得自行中斷。
(三)有關競賽規則之疑問，請洽金屬中心 謝長昇專案經理，若非個別問題將於Line 群組中統一公告釋疑。 
(四)有關電商平台操作疑問，由各組教練協助。 
(五)參賽團隊同意遵守執行單位所規定之競賽須知，及評審委員會所決議之各項評審公告、規則及評審結果。 
(六)參賽團隊於廠商官網之著作權與智慧財產權，歸合作廠商所有；參賽團隊可保留擷取畫面，限定於學術交流與作品展示之用。 
(七)競賽過程中，參賽隊伍不提供以下輔助，若合作廠商有需求請以其他合作途徑與師生洽談： 1、廠商官網架設。 2、電商平台建構(如 Ebay, Amazon，阿里巴巴國際站等。) 3、廠商內部庶務協助。 
(八)參賽隊伍有下列任一情形發生，執行單位有權取消參賽資格並撤銷其所有獎勵： 
1.參賽所提報之各項資料有虛偽不實者。 
2.參賽過程有剽竊、抄襲或其他侵害他人專利、專門技術、著作權或其他智慧財產權之行為。
3.在比賽會場有影響其他參賽隊伍，造成競賽不公之行為。 
(九)參賽學生及廠商同意配合執行單位推廣宣傳需要，無償提供參賽作品相關資料、影片剪輯及接受攝影拜訪作為競賽專輯和宣傳影片於國內外非營利使用。
(十) 參賽學生及廠商皆有義務參與本計畫在國內所舉辦之計畫成果分享會，並配合後續實作績效追蹤（如：工讀或就業機會、操作績效等）。 
(十)執行單位得視情況所需修改競賽相關須知，並公告於競賽Line 群組，參賽團隊及廠商務必時常瀏覽群組公告，不得以未知悉為由提出異議。 

十、執行單位聯絡方式
· 金屬工業研究發展中心 謝長昇 先生 
· 電話：(07) 351-7161  謝先生分機6216 
· 信箱：johnson@mail.mirdc.org.tw 


附件  112年度科技產業園區跨域創生永續推動計畫
跨境數位行銷-官網SEO競賽報名表
	學校名稱
	
	隊伍名稱
	請參賽者自取隊名

	指導老師

	姓名
	
	系所
	

	聯絡電話
	
	E-mail
	

	學生1(隊長)

	姓名
	
	系所年級
	

	聯絡電話
	
	E-mail
	

	TOEIC分數
	
	數位行銷專長經驗
	如：小編/美編/網頁設計/網站經營/網紅…等

	學生2(隊員)

	姓名
	
	系所年級
	

	聯絡電話
	
	E-mail
	

	TOEIC分數
	
	數位行銷專長經驗
	如：小編/美編/網頁設計/網站經營/網紅…等

	學生3(隊員)

	姓名
	
	系所年級
	

	聯絡電話
	
	E-mail
	

	TOEIC分數
	
	數位行銷專長經驗
	如：小編/美編/網頁設計/網站經營/網紅…等

	學生4(隊員)

	姓名
	
	系所年級
	

	聯絡電話
	
	E-mail
	

	TOEIC分數
	
	數位行銷專長經驗
	如：小編/美編/網頁設計/網站經營/網紅…等

	學生5(隊員)

	姓名
	
	系所年級
	

	聯絡電話
	
	E-mail
	

	TOEIC分數
	
	數位行銷專長經驗
	如：小編/美編/網頁設計/網站經營/網紅…等


報名信箱： johnson@mail.mirdc.org.tw  聯絡人：謝長昇 先生 (07)3517161#6216
2

