
• 國貿專員、國內外業務人員：開發國內外潛在客戶，拓展市場；
掌握客戶需求，報價、接單，經營客戶關係；掌握訂單、追蹤
進度，製作銷售相關文件，安排出貨事宜。

• 財務金融相關專業人員：服務於國內外企業的財務部門，或服
務於提供銀行、保險、投資、證券等金融服務的國內外企業。
例如：企業的資金調度、外匯交易、風險管理等財務人員，銀
行的儲備幹部、授信、風控等人員，以及理財規劃、財務分析、
金融交易、保險規劃、金融商品設計等人員。

• 國內外行銷人員：運用國內外市場調查及顧客意見等資訊，制
定、協調、或指導行銷策略及計劃。例如：市場調查分析、通
路規劃開發、數位行銷、品牌策略、產品策略、行銷規劃、廣
告企劃、顧客關係管理等人員。

• 供應鏈管理師：整合上下游，透過規劃、採購、生產、配銷、
與退貨等流程之安排，快速敏捷地回應顧客，創造企業競爭力。

• 專案經理與專案團隊：專案經理帶領專案團隊，透過交付獨特
的產品、服務或成果來實現顧客價值；專案團隊因特定任務所
需的技能而聚集在一起，創造跨領域的合作力量。

未來做什麼
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